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ABSTRACT

Perusahaan service Motor merupakan sebuah usaha yang bergerak dalam bidang
penjualan berbagai macam suku cadang motor. Berbagai transaksi penjualan yang
terjadi menunjukkan ketidakstabilan permintaan pada hampir semua produk,
sehingga diperlukan analisis keterkaitan antara data produk dengan preferensi
konsumen. Simulasi penjualan berperan sebagai metode prediktif yang dapat
membantu dalam pengambilan keputusan strategis guna meningkatkan pendapatan
dari penjualan suku cadang motor. Penelitian ini bertujuan untuk memprediksi
penjualan suku cadang motor yang perlu ditingkatkan maupun dikurangi dalam
penjualan pada tahun mendatang. Data yang digunakan berasal dari histori penjualan
suku cadang motor pada tahun 2024, yang kemudian dianalisis menggunakan metode
Monte Carlo. Metode Monte Carlo digunakan karena kemampuannya dalam
memprediksi tren penjualan berdasarkan distribusi probabilitas dari data historis.
Metode ini memungkinkan identifikasi pola fluktuasi permintaan pelanggan sehingga
perusahaan dapat mengoptimalkan strategi persediaan dan pemasaran. Untuk
mempercepat proses pengolahan data dan meningkatkan efisiensi analisis, sistem ini
diimplementasikan dalam bentuk aplikasi berbasis web menggunakan bahasa
pemrograman PHP (Hypertext Preprocessor). Aplikasi ini dirancang agar dapat
memproses data penjualan secara otomatis, memberikan laporan prediksi yang
akurat, serta menyajikan visualisasi data yang mudah dipahami oleh manajemen
bengkel bengkel. Hasil pengujian menunjukkan bahwa prediksi pendapatan
penjualan suku cadang motor memiliki akurasi di setiap produknya, untuk produk oli
95,33%, kampas rem 99,59%, lampu 97,27%, saringan udara 97,53%, busi 95,78%,
silkaret, 97,54%. Menggunakan tingkat akurasi yang tinggi, sistem ini dapat
mendukung pemimpin perusahaan dalam merumuskan strategi bisnis yang lebih
efektif guna meningkatkan pendapatan penjualan suku cadang motor secara optimal.
Implementasi sistem prediksi berbasis metode Monte Carlo ini diharapkan dapat
menjadi solusi dalam meningkatkan daya saing usaha Bengkel Ilham Motor melalui
perencanaan penjualan yang lebih terstruktur dan berbasis data.
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ABSTRACT

A motorcycle service company is a business engaged in selling various types of
motorcycle spare parts. Various sales transactions indicate instability in demand for
almost all products, necessitating an analysis of the relationship between product
data and consumer preferences. Sales simulation serves as a predictive method that
can assist in strategic decision-making to increase revenue from motorcycle spare
parts sales. This study aims to predict which motorcycle spare parts need to be
increased or reduced in sales for the upcoming year. The data used is derived from
the sales history of motorcycle spare parts in 2024, which is then analyzed using the
Monte Carlo method. The Monte Carlo method is employed due to its ability to
predict sales trends based on the probability distribution of historical data. This
method enables the identification of customer demand fluctuation patterns, allowing
the company to optimize inventory and marketing strategies. To expedite data
processing and improve analysis efficiency, this system is implemented as a web-
based application using the PHP (Hypertext Preprocessor) programming language.
The application is designed to automatically process sales data, generate accurate
prediction reports, and present data visualizations that are easy for workshop
management to understand. The test results indicate that the sales revenue prediction
accuracy for each product is high, with the following accuracy rates: oil 95.33%,
brake pads 99.59%, lamps 97.27%, air filters 97.53%, spark plugs 95.78%, and
rubber seals 97.54%. With a high level of accuracy, this system can support company
leaders in formulating more effective business strategies to optimize motorcycle
spare parts sales revenue. The implementation of a Monte Carlo-based prediction
system is expected to be a solution for increasing the competitiveness of [Tham Motor

Workshop through more structured and data-driven sales planning.
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