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This study aims to analyze and compare two sales prediction methods, 

namely Linear Regression and Random Forest Regression, within the context of 

product sales at Zul Toys Store. Using sales report data from September 2022 to 

January 2024, the analysis reveals variations in sales stability across different 

periods, as well as differences in the accuracy and effectiveness of these two 

methods. The findings indicate that Random Forest Regression outperforms Linear 

Regression in predicting sales at Zul Toys Store. This research contributes to retail 

sales management by providing insights into selecting more accurate and effective 

prediction methods for business planning, which can serve as a reference for 

strategic decision-making to enhance efficiency and profitability. 
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Penelitian ini bertujuan untuk menganalisis dan membandingkan dua 

metode prediksi penjualan, yaitu Regresi Linear dan Random Forest Regression, 

dalam konteks penjualan produk di Toko Mainan Zul Toys. Dengan menggunakan 

data laporan penjualan dari September 2022 hingga Januari 2024, analisis 

menunjukkan adanya variasi kestabilan penjualan di berbagai periode, serta 

perbedaan tingkat akurasi dan efektivitas antara kedua metode ini. Hasil penelitian 

mengindikasikan bahwa Random Forest Regression memiliki performa yang lebih 

unggul dibandingkan Regresi Linear dalam memprediksi penjualan di Toko Zul 

Toys. Penelitian ini memberikan kontribusi pada pengelolaan penjualan di sektor 

ritel, khususnya dalam memilih metode prediksi yang lebih akurat dan efektif untuk 

perencanaan bisnis, yang dapat dijadikan acuan dalam pengambilan keputusan 

strategis untuk meningkatkan efisiensi dan keuntungan perusahaan. 
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